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Ukazky PPP projektt na regionalni Grovni v CR

1. V socialni oblasti — domov pro seniory
2. Ve zdravotnictvi — nemocnice

3. Parkovani — parkovaci dim



1 Domov pro seniory Humpolec, kraj Vysoc€ina,
* koncese v realizaci




Zakladni charakteristika projektu DS Humpolec

Parametry projektu

Role v projektu

® 4 roky ptipravy + 25 let provozu
® Celkova kapacita 203 ltizek, z toho

e 131 v rezimu domova pro seniory (DS)

e 72 v rezimu domova se zvlastnim reZimem (DZR)
Ocekavané investicni naklady: cca 208 mil. K¢ (bez DPH)
e |nvesti¢ni naklady na lGZko cca 1 mil. K¢

= Cisté sluzebné cca 25 mil. K¢ / rok
® Zahdjeni provozu 3/2022

Koncesionar

* Na svoje jméno si zajistuje projektovani, vystavbu a financovani (Uvér)

* Provozuje na sv(j ucet

Zajistuje dlouhodobou udrzbu a rekonstrukce

Vybird poplatky od uzivatell (jsou jeho prijmem)

Pobira sluzebné od zadavatele (Kraje Vysocina)

Hradi pachtované za pozemek a budovy Kraji Vysocina

Zadavatel — Kraj VysocCina

e Po zahdjeni provozu plati koncesionari predem dohodnuté sluzebné obsahuijici
slozku splatky nové investice i dotace provozu

e Inkasuje od koncesionare pachtovné za propachtovani pozemku a budov




Financni uspora pro kraj — DS Humpolec

27%




v Nemocnice Valasské Meazirici,
* koncese na provoz a dostavbu v pripravée




Zakladni charakteristika projektu Nemocnice Valasské Mezir

Parametry projektu

Role v projektu

Ci

V 4

® Aktualné dobiha pacht méstské nemocnice skupiné AGEL
® Nova koncese ocekavana na cca 30 let doby/provozu
® Celkova stavajici kapacita 301 lazek, z toho

e 223 akutnich lGzek

e 78 lGZek nasledné péce

Planovana dostavba nového pavilonu nasledné péce — nova investicni ¢ast
koncese

Aktualné ve fazi koncesniho dialogu

Budouci koncesionar

e Na svoje jméno zajistuje projektovani, vystavbu a financovani nového pavilonu
nasledné péce

* Provozuje na sv(j ucet sou¢asnou nemocnici

e Disponuje prijmy od zdravotnich pojistoven a od uzivatelQ

e Hradi pachtované za cely areal nemocnice

* Inkasuje od koncesionare pachtovné za propachtovani pozemku a budov

e Hradi a ma na starosti investice/rekonstrukce do stavajiciho arealu nemocnice
(mimo novy pavilon nasledné péce)




3. Parkovaci diim v Plzni — PPP projekt
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Zakladni charakteristika projektu parkovaciho domu v Plzni

Parkovaci dum

PPP FesSeni

Prenos rizik

Parkovaci feseni

Novy nadzemni parkovaci ddm typu P+G
Na obvodu centralni oblasti mésta Plzné
447 parkovacich stani

Komer¢ni prostor 1.950 m2

Otevien v ¢ervnu 2011, cena ~200 mil. K¢

Realizace formou DBFM

Budovano do vlastnictvi mésta

Délka projektu 20 let (1 vystavba + 19 provoz)
Poplatek za dostupnost

Hodnota za penize (VfM) 7%

Rizika vystavby objektu a dlouhodobé dostupnosti parkovacich stani prenesena
na koncesionare
Riziko poptavky po parkovacich mistech ponechano na mésté

PPP parkovaci diim je soucasti celoméstského parkovaciho systému. Parkovaci systém

v objektu provozuje méstska spolecnost, ktera spravuje i povrchova parkovani na Uzemi celého
mésta

Meésto si kupuje sluzbu dostupnosti parkovacich mist po dobu 19 let (véetné udrzby, oprav,
renovaci, ...)

Mésto plati za dostupnost maximalné 18,5 mil. K¢ rocné po dobu 19 let. Poplatek je hrazen

z pfijm0 z parkovného (jak z parkovaciho domu, tak povrchovych stani)




Zapojeni soukromého sektoru do verejnych projektu

Nase zkusenost

Soukromi provozovatelé dokazi byt vyrazné ekonomicky

efektivnéjsi (investice i provoz), celkova vyhodnost
cca 0 15-20%

Minimalné v oblasti socialnich sluzeb, zdravotnictvi i

parkovani existuje dostatecna poptavka soukromych
investory po projektech

Jak zacit? NEBAT SE ©
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